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Företagspresentation Uppsatshandledning:

Internship:

Extrajobb:

Sommarjobb:

Traineeprogram:

Utlandsmöjligheter:

64

En anställd svarar

Bransch: Bank & försäkring
Anställda i Sverige: 450
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Namn: Caroline Eriksson, Säljare bank

Hur kom du i kontakt och fick en anställning på ditt företag?
Jag började som sommarvikarie på Länsförsäkringar Bank i Malmö och trivdes 
väldigt bra. Parallellt med studierna sökte och fick jag sedan en tjänst som säljare 
i kvällsgruppen, det är en grupp säljare som ringer till kunder på kvällstid. Då 
arbetade jag två kvällar i veckan. Det var då jag fick nys om tjänsten som säljare 
på banken och det är där jag arbetar idag. 

Vilka av dina egenskaper tror du gjorde att du fick ditt jobb?
I arbetet som säljare på Länsförsäkringar Skåne är det viktigt att kunna skapa 
och behålla kundkontakter. Jag är målmedveten och gillar att arbeta efter 
kundens bästa i alla kundmöte. 

Varför ska jag besöka er monter?
Under eee-dagarna har vi som ambition att anställa fem säljare till vår kvälls-
grupp. Känner du dig manad så kom till vår monter så berättar vi mer.

Länsförsäkringar Skåne är ett av 24 lokala, självstän-
diga och kundägda försäkringsbolag som tillsammans 
bildar Länsförsäkringsgruppen. Våra prioriterade 
kundsegment är små- och medelstora företag, lant-
bruk och privatpersoner. 

Vi har ett komplett utbud av produkter och tjänster 
inom såväl sak- och personförsäkring som sparande och 
övriga banktjänster – allt under samma tak. Vi bedriver 
dessutom fastighetsförmedling genom det helägda 
dotterbolaget Länsförsäkringar Fastighetsförmedling.

Våra kontor ligger i Malmö, Lund, Helsingborg 
(huvudkontor) och Ystad, men vi är genom ombud 
representerade på i stort sett varje större ort inom 
verksamhetsområdet.

Länsförsäkringar Skåne
Kontaktperson: Tobias Fransson 
E-post: tobias.fransson@lfskane.se


